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Gestionar la mercancía de un almacén
Dirigir mi propio negocio
Tramitar las compras y ventas de una
empresa
Coordinar el proceso de venta en un
comercio
Negociar con proveedores y clientes
Realizar acciones de venta a través de
la web, redes sociales y otras
aplicaciones informáticas
Ejecutar planes de atención al cliente.
Gestionar en inglés las relaciones con
clientes,  usuarios o consumidores.
Administrar y gestionar un pequeño
establecimiento comercial.
Realizar la venta de productos y/o
servicios.
Realizar la gestión comercial y
administrativa del establecimiento
comercial utilizando el hardware y
software.

Escribe aquí un
aspecto importante

de la actividad.Escribe aquí un
aspecto importante

de la actividad.

 QUÉ VOY A APRENDER
Y HACER

DURACIÓN

El ciclo tiene una duración de 2000
horas (2 cursos académicos). 

En el centro educativo: 1654 horas.
Formación en Centros de Trabajo: 346
horas (Abril - Junio).

SI QUIERES
CONTINUAR TU

FORMACIÓN:

Técnico Superior en Transporte y
Logística
 Técnico Superior en Marketing y
Publicidad
Técnico Superior en Gestión de
Ventas y Espacios Comerciales
Técnico Superior en Comercio
Internacional

Al finalizar tus estudios obtendrás el
título de Técnico en Actividades
Comerciales y podrás acceder a los
estudios de Bachillerato o continuar
otros estudios de Formación
Profesional de Grado Medio o
Superior.
- Grado Superior:

REQUISITOS DE
ACCESO

¿
?


